
Charbonnières-les-Bains

Xavier Legris a ouvert fin 2010 son cabinet de conseil et
d'accompagnement à l'international tourné vers les PME
développant une approche BtoB. « J'aide mes clients dans
le développement de marchés », résume ce polyglotte qui
est né au Canada, a étudié en Angleterre et vécu quelques
années en Chine. Pour les entreprises qui n'ont pas les

ressources en interne ou pas l'expérience de l'import/export, Xavier Legris inter-
vient dans la mise en place du projet : structuration de marché, recherche de finan-
cement, plan d'actions, accompagnement sur le terrain... « Je peux également
donner un coup de pouce pour accélérer un projet », complète le spécialiste.
Véritable expert de l'Asie, Xavier Legris est l'interlocuteur parfait pour trouver des
partenariats de sous-traitance dans cette zone ou régler des conflits et litiges. En
parallèle, il représente une société chinoise spécialisée dans la confection et le
packaging textile sur-mesure. Avec sa connaissance des marchés d'Amérique du
Nord, d'Europe et d'Asie, le dirigeant d'Advance XL est un vrai atout. « Je suis un
développeur dans l'âme et je veux être un tremplin pour permettre à mes clients de
se développer en prenant le minimum de risques », conclut-il.

Contact : Xavier Legris, Advance XL, 35b chemin de la Chanterie, 
69260 Charbonnières-les-Bains. 

Tél : 06 40 15 72 34. Site Internet : www.advancexl.com E-mail : info@advancexl.com 

Advance XL
International
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Ancien directeur de clientèle chez Publicis, Patrice de Gayffier intervient comme
consultant en communication indépendant depuis 2005. Fort de vingt ans d'expé-
rience dans ce secteur, il se définit comme une petite agence de pub à lui tout seul.
« Mon cœur de métier est la stratégie de communication : le discours de l'entrepri-
se, les messages à faire passer, le positionnement par rapport à la concurrence...
Sur ces thèmes, j'offre un accompagnement, des conseils et une réflexion straté-
gique », explique Patrice de Gayffier. Il travaille, avec son réseau de prestataires, pour
des clients allant de la TPE à la grosse PME et propose ses services pour la refonte
de l'identité de l'entreprise, le lancement d'une marque ou d’un site Internet, la
convention interne ou encore la conception de plaquettes commerciales. Grâce à
son réseau de professionnels, Patrice de Gayffier peut répondre à tous les besoins.
« Mes atouts : être plus réactif et moins cher qu’une agence conseil classique », 
souligne celui qui donne également des cours à l'Idrac.

Contact : Patrice de Gayffier, 2 allée Levigne, 69160 Tassin-la-Demi-Lune. 
Tél : 06 85 51 56 47. 

Site Internet : www.unebonnecom.com E-mail : pg@unebonnecom.com 

Limonest

Gilles Soen-Wer a obtenu son CAP de
photographe en 2005. Après une première
aventure entrepreneuriale, il vient de créer
une nouvelle structure qui s'adresse notam-
ment aux entreprises. « Les clients font
appel à mes services pour des photos des-
tinées à des catalogues, des plaquettes
commerciales, des trombinoscopes... mais
aussi pour couvrir des événements comme

des inaugurations », explique Gilles Soen-Wer. Grâce à un studio mobile, le photogra-
phe offre à ses clients une haute qualité d'image et de lumière en leur évitant des
déplacements et du transport de matériel. Le professionnel se déplace dans toute la
région Rhône-Alpes et réalise un devis sur simple demande.

Contact : Gilles Soen-Wer, 3 place du Griffon, 69760 Limonest. 
Tél : 06 03 00 78 33. Site Internet : www.soenwer-photo.fr E-mail : soenwer.photo@free.fr 

Créée il y a plus de dix ans, Ascomédia est
une agence web qui a déjà accompagné plus
de 400 entreprises dans tous leurs besoins
sur le net. Des sites vitrines aux sites marchands, elle propose une gamme com-
plète de services personnalisés ainsi que toutes les prestations associées : héber-
gement sécurisé, maintenance, référencement, campagne d'e-mailing... 
« Ascomédia se différencie par sa capacité à faire du sur-mesure, en étant très réac-
tive et en s’appuyant sur une grande expertise technique », souligne Vincent Simon,
le responsable commercial. C’est une équipe d'une dizaine de personnes qui
s’appuie sur une méthodologie éprouvée de conduite de projets. « La rentabilité
des sites web de nos clients est une priorité : le web doit contribuer au développe-
ment du business », affirme le responsable commercial. Une politique qui a fait ses
preuves auprès de Diagonale, Innoe, l'Hôtel Ermitage... « Nos perspectives portent
sur le développement de sites marchands, des espaces professionnels enrichis et la
montée en puissance des nouvelles technologies comme la 3D », fait savoir le
responsable commercial.

Contact : Ascomedia, 7 bis rue des Aulnes, 69410 Champagne-au-Mont-d'Or. 
Tél : 04 72 19 16 00. Fax : 04 72 19 16 07. 

Site Internet : www.ascomedia.com E-mail : contact@ascomedia.com 

Créée début 2009, la société Algis Net propose des presta-
tions de nettoyage chez les particuliers et les professionnels.
« Notre particularité est de réaliser un nettoyage vapeur qui
permet de désinfecter tout type de supports de façon écolo-
gique. Si possible, nous utilisons peu de produit détergent

grâce à une machine qui chauffe l'eau à 180°C et offre un débit de 8 bars », détaille
Régis Coste-Chareire, dirigeant-fondateur de l'entreprise. Le service d'Algis Net
permet ainsi de tuer toutes les bactéries et d'offrir un environnement sain. « Nous
intervenons pour des clients de tous les secteurs. Le Rictoria, restaurant et club de
jorkyball, L'Art de Construire, Imaxio ou encore Sodexo nous font confiance », fait
savoir Régis Coste-Chareire. Les entreprises intéressées peuvent obtenir un devis
gratuit sur simple demande.
Contact : Régis Coste-Chareire, 10 bis avenue Lanessan, 69410 Champagne-au-Mont-d'Or.

Tél : 06 19 70 35 66. Site Internet : www.algisnet.fr E-mail : contact@algisnet.fr 

in
fo

Le cabinet d'expertise immobilière Lamy Expertise exerce son activité dans l'expertise
technique de la construction et l'expertise de valeur vénale immobilière. « Nos experts
interviennent pour des expertises techniques lors de litiges, de malfaçons et de sinistres.
Leur rôle est d'effectuer des diagnostics, de rechercher des solutions, d'identifier les
responsabilités des différents acteurs, de faire des préconisations et des chiffrages »,
détaille Philippe Lamy, président de Lamy Expertise. L'expertise de valeur vénale
immobilière permet de déterminer la valeur marchande d'actifs immobiliers. Les entre-
prises disposent ainsi d'une attestation formelle souvent nécessaire pour des raisons
comptables, fiscales, d'équité ou des opérations capitalistiques comme des fusions,
cessions ou acquisitions. L'agence de Champagne-au-Mont-d'Or, ouverte depuis un
an, couvre le quart Sud-Est de la France avec onze collaborateurs. « Nous avons pour
clients des groupes comme la SNCF, Areva, EDF, des banques, des compagnies 
d'assurance, des tribunaux... », complète Philippe Lamy.

Contact : Lamy Expertise, 12 rue du Château d'Eau, 69410 Champagne-au-Mont-d'Or.
Tél : 04 72 17 11 11. Site Internet : www.lamy-entreprise.com E-mail : lyon@lamy-sa.com 
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Ecully

Chantal Balmont
Conseil et Formation
Formation

Chantal Englebert-Balmont
crée son cabinet de formation
en 1990 après neuf ans d’ex-
périence terrain chez Black &
Decker et aux USA. Elle  déve-
loppe une aptitude à « révéler le
talent des managers et enrichir
leurs compétences pour relever
de nouveaux challenges » dans
les domaines du management

opérationnel et de la relation client. En Europe, plus de
7 500 personnes formées. Ses atouts ? « Un cocktail 
d'expertises : écoute, passion, une humeur positive et
contagieuse et un zeste d’intelligence pour aider le mana-
ger à passer de la réaction à l’action », répond-t-elle.
Après diagnostic d’une stratégie à développer et
conception de la formation, la formatrice s’appuie sur
une pédagogie interactive, ludique et des mises en 
situation concrètes. De l’entretien de recrutement au
management en passant par l’efficacité commerciale ou
l’assertivité, la palette des formations proposées est large.
Coach et formatrice certifiée Process Communication,
Chantal Balmont s'associe à Claude Truffaut pour
déployer des formations inter-entreprises.

Contact : Chantal Englebert-Balmont, 
Balmont Conseil et Formation, 

2 bis avenue Duchalay, 69130 Ecully. 
Tél : 04 78 33 57 59 - 06 80 05 03 76. 

Site Internet : www.balmont.net 
E-mail : chantal@balmont.net 

Champagne-au-Mont-d'Or

Alphédys Conseil
Ressources humaines et 
développement durable

Paul Roullet a créé le cabinet
Alphédys Conseil en 2005
après plus de vingt ans d'expé-
rience en entreprise. « Alphédys
Conseil est spécialisé dans la
prévention des risques profes-
sionnels, les ressources humai-
nes et le développement dura-
ble », explique-t-il. Agréé par la
CRAM pour l'activité de pré-

vention des risques professionnels et par l'Ademe pour
l'activité de développement durable, le cabinet compte
plus de 400 clients dans le quart Sud-Est ainsi qu'en
région parisienne. « Je travaille pour des PME et des 
collectivités en m'appuyant sur un réseau de consultants
indépendants issus de l'entreprise », détaille le dirigeant.
Après avoir développé le secteur de la sécurité/santé au
travail et des ressources humaines avec la gestion des
compétences ou encore les recrutements, Paul Roullet
veut doper la branche développement durable. « Je réalise
des bilans Carbone avec un fort aspect économique. Mes
clients, très dépendants des énergies fossiles pour leur
production, doivent trouver de nouvelles solutions », résume
le spécialiste.

Contact : Paul Roullet, Alphédys Conseil, 
43 avenue Lanessan, 69410 Champagne-au-Mont-d'Or. 

Tél : 09 79 27 19 06 - Fax : 04 78 35 51 21. 
Site Internet : www.alphedys.fr 

E-mail : contact@alphedys.fr 
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Dardilly

TiMS Systèmes
Télécom
TiMS Systèmes, anciennement Centre Téléphone, pro-
pose depuis plus de vingt ans à une clientèle de grands
comptes et de PME une offre de services en téléphonie,
informatique, multimédia et sécurité. La société, qui
emploie une vingtaine de personnes et réalise 2,5 M€
de chiffre d'affaires, gère aussi bien le développement
d'une solution de téléphonie IP que l'installation d'un
routeur ou la mise en place d'une vidéosurveillance. 
« Nous nous positionnons comme un interlocuteur unique
pour le système d'informations et de télécommunications
de nos clients », souligne Guy Bonamy, directeur de
TiMS Systèmes. La PME assure un service depuis le
déploiement des équipements jusqu'au service après-
vente en passant par la formation du personnel. La 
qualité de l'offre a déjà convaincu de grands groupes
comme la Banque Populaire, Feu Vert ou Ikéa. « Nous
sommes membres du réseau Convergences qui nous per-
met d'intervenir auprès de clients dans toute la France »,
indique Guy Bonamy.

Contact : TiMS Systèmes, 
13 chemin des Hirondelles, 69570 Dardilly. 
Tél : 04 72 52 11 11. Fax : 04 72 52 11 12. 

Site Internet : www.tims.fr - E-mail : info@tims.fr 

Dardilly

Les Héritiers
Décoration

Les designers Aimé
Cécil et Pierre Dubois
de la Maison Les
Héritiers ont été
récompensés par le
Premier Prix de
l'Hôtel Design du
palmarès Hôtel &
Lodge 2011. Cette
distinction leur a été
remise pour l'amé-
nagement de l'hôtel
5 étoiles Le Strato à

Courchevel. « Cet hôtel est avant tout l'histoire d'une ren-
contre avec une jeune femme de 82 ans, Janine Boix-
Vives, qui souhaitait construire un hôtel de luxe tout en
rendant hommage à son mari, fondateur de la marque
Rossignol. Nous avons imaginé un lieu sans tapage où il
fait bon vivre. Une ambiance résolument contemporaine
mais toujours ponctuée d'âme et de surprises », explique
le duo. Depuis la création de la société Les Héritiers en
1993, Aimé Cécil et Pierre Dubois valorisent le savoir-
faire français traditionnel dans la réalisation de leurs col-
lections contemporaines de mobilier et d'accessoires.
La Maison enregistre plus de 70 % de son activité à l'ex-
port à travers un réseau de 600 points de vente.

Contact : Pierre Dubois, Les Héritiers, 
7 bis route du Pérollier, 69570 Dardilly. 

Tél : 04 78 37 17 03 - Fax : 04 78 37 16 92. 
E-mail : lesheritiers@les-heritiers.com 

Champagne-au-Mont-d'Or

MD Réso
Communication

MD Réso fête cette année ses dix ans d'existence et
affiche une belle réussite. L'agence de communication,
créée par Serge Greck, accompagne ses clients dans
leurs actions de communication : conseil, stratégie,
création graphique, développement support papier et
web, et offre events. TiMS Systèmes, GAC, Billon
Immobilier, TruckPlus, Winterhalter, La Mondiale...
apprécient la réactivité, la proximité et le professionna-
lisme de l'équipe de 4 personnes. « Nous prévoyons de
recruter un nouveau chargé de clientèle et projetons aussi
de trouver de nouveaux locaux, fait savoir Serge Greck.
Nous voulons offrir plus de services pour mieux couvrir
l'ensemble des attentes de nos clients sur Techlid ». MD
Réso mêle habilement le marketing, l’édition et les nou-
velles technologies pour des campagnes de communi-
cation efficace offline et online. Très attentive à l'environ-
nement, l'agence a obtenu le niveau 1 de la norme ISO
14 001 et s’implique pour une démarche plus respon-
sable dans les métiers de la communication.

Contact : Serge Greck, MD Réso, 
30 rue Dominique Vincent, 69410 Champagne-au-Mont-d’Or.

Tél : 04 78 66 00 00 - Fax : 04 78 66 00 55. 
Site Internet : www.mdreso.com 

E-mail : sgreck@mdreso.com 

Charbonnières-les-Bains

Apical Informatique
Informatique

Lucette Chapert, David Schoumacker et Stéphane
Fraisse se sont associés fin 2009 pour donner naissan-
ce à Apical Informatique. « Nous travaillons à 80 % pour
des professionnels de la santé comme des cabinets den-
taires et des cabinets médicaux, mais nous avons des
clients dans d'autres secteurs d'activités », fait savoir
Lucette Chapert. L'entreprise installe les ordinateurs, les
logiciels et les équipements d'imagerie indispensables à
l'activité de ses clients. « Nous achetons des pièces
détachées et effectuons un montage sur-mesure des PC.
Nous sommes également revendeur exclusif en Rhône-
Alpes du logiciel Prothésis et revendeur EBP pour la comp-
ta paye et gestion commerciale », précise la co-gérante.
Apical Informatique assure aussi la maintenance des
équipements et logiciels installés et la formation des 
utilisateurs. « Cette année, nous souhaitons élargir notre
clientèle en recrutant en CDI un commercial à temps plein »,
prévoit Lucette Chapert.

Contact : Lucette Chapert, Apical Informatique, 
47 rue Benoît Bennier, 69260 Charbonnières-les-Bains. 

Tél : 04 72 38 54 10 - Fax : 09 72 13 03 48. 
Site Internet : www.apical-informatique.fr 

E-mail : contact@apical-informatique.fr 

…Elles bougent
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